
 אתר תדמית מוכרפורמט לכתיבת 
 1חלק 

 ללקוח בקשר לכאב שלות פתרון ההבטח –כותרת ראשית 

 מהו המוצר או השרות שמקיים את ההבטחה של הכותרת   –כותרת משנה 

את הכאב שלו, לא   ניםומבי ים מכיר  אנחנו ללקוח ש ונוכיחפסקת הזדהות עם הכאב, נכתוב כאן 
 כאב של אנשים רבים  -אלא ממקום מכיר, שחוה בעצמו את הכאב או משתף שאממקום מתנ

 

 2חלק 

 למה הקורס/ הערכה/ המוצר יעזור לך ב_____? 

 משפטים(  2הפתרונות )רצוי  זו פסקה שמתארת את 

איך הוא יעזור ללקוח להשיג את מה שהוא רוצה או להימנע    -ללקוח  יעזוראיך המוצר כאן נכתוב 
 מהכאב. נשתמש בבולטים או אייקונים. 

 תועלת + פרוט קצר איך זה יקרה
________________________ 

________________________ 
________________________ 
________________________ 

 

 3חלק 

 תיק עבודות

 מהניסיון ומההצלחות העבר שלנו העבודות כדי שהלקוחות יתרשמו תיק 
 בתוספת תשלום מסודר לפי קטגוריות ונישות *ישנה אפשרות שיהיה 

 

 4חלק 

 מה כולל הקורס/ הערכה/ המוצר?

כאן נוכל לפרט על המוצר עצמו/ על השירות /את הסילבוס/ הנושאים בקורס/ מה כלול בערכה  
 ם ללקוח כדי לפתור לו את הבעיה.כולל פרוט מה כל חלק יתרו

 כדי ליצור ביטחון אצל הלקוח – *יכול להופיע כתהליך ברור של מה קורה מרגע התשלום 

 

 



 

 5חלק 

 מה היו התגובות של מי שרכש את________ ? 

 סרטוני וידאו , צילומי מסך מהווצאפ, צילומי תגובות וכד'.  -כאן נכתוב הוכחות ועדויות  

 שעונות על ההתנגדויות של הלקוח.  המלצות  4כדאי לבחור  

 

 

 

 

 4חלק 

 

 6 חלק

 מי אני

 

שאנחנו אכן  באופן כזה שיוכיח  תתאר אותנוש אודותכאן נכתוב פסקת 
נפרט    -נציג שאנחנו מומחים לקיים את ההבטחה שבכותרת.  מסוגלים

 כה. מידע שתומך בניסיון שלנו, מספר על החזון, הדרך שעשינו עד 

 

 

 7 חלק

 ? השירות /מה ההשקעה שלך ברכישת המוצר

 ___________________________________?כמה יעלה ל

 ל________________________________?כמה שווה לך  

 ל_____________________________? כמה חשוב לך 

 ההשקעה שלך היא רק: 

 ש"ח בלבד  X: הרגיל המחיר

 ש"ח בלבד  X : לזמן מוגבל

 

או  תמונה אישית

 סרטון ראיון וכד' 

 כפתור הנעה לפעולה המוביל לטופס 

 צילום מסך של התגובהציטוט/ המלצת וידיאו / 

 ציטוט/ המלצת וידיאו / צילום מסך של התגובה

 ציטוט/ המלצת וידיאו / צילום מסך של התגובה



 

 8חלק 

 )דדליין( 

 המוקדמת מסתיימת בעוד:  ההטבה /ההרשמה

 

 

 

 בונוס/ אחריות(  - )הצעה שאי אפשר לסרב לה

 בשבילך , אז אין צורך!  / השירות ואם אתה עדין מתלבט האם המוצר

 אחריות מלאה  -שביעות רצון מובטחת  100%

 הלקוחות שרכשו את המוצר שלי מעידים על .... ואין לי ספק שכך יהיה גם עבורך. 

 

 

 9חלק 

 לקוחות מספרים... 

 )סרטונים, תמונות, צילומי מסך(  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 תמונה של ממליץ 

 + 

 שם ותפקיד 

 

 

 

 
 תמונה של ממליץ 

 + 

 ותפקיד שם 

 

 

 

 

X 
 שניות 

X 
 דקות 

X 
 שעות

X 
 ימים

 כפתור הנעה לפעולה המוביל לטופס 

 כפתור הנעה לפעולה המוביל לטופס 



 

 10חלק 

 יש לנו תשובה! יש לך שאלה?

 _____________________________________ שאלה: 

 _____________________________________תשובה:

 _____________________________________  שאלה:

 _____________________________________ תשובה:

 _____________________________________ שאלה: 

 _____________________________________ תשובה:

 

 11חלק 

 ? לסרב לה ראפש-הצעת ערך שאיפלוס  השירות   / לקבל את המוצררוצה 

 

 

 

 ליצור איתנו קשר במייל ____________או בטלפון:____________ לשאלות וברורים ניתן 

 כפתור הנעה לפעולה המוביל לטופס 


